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Altersvorsorge-Offensive für Unternehmerinnen 

Verschenken Sie zwei Beratungsgutscheine und besuchen Sie dafür kostenfrei einen 

Workshop zur Umsatzsteigerung aus meinem Angebot 2011. 

 

 

Liebe Unternehmerinnen, 

eine aktuelle Studie des Deutschen Instituts für Altersvorsorge (DAI) hat ergeben, dass Frauen 

sich nach wie vor zu wenig um ihre Altersvorsorge kümmern. Besonders die Altersvorsorge von 

Unternehmerinnen, Selbstständigen, Freiberuflerinnen und Existenzgründerinnen liegt uns am 

Herzen. Wir starten daher eine Altersvorsorge-Offensive für Unternehmerinnen. 

 

Unser Wunsch und unser Dankeschön an Sie: 

Sie verteilen die beiden Beratungsgutscheine mit Wert von je 120,- EUR an zwei selbstständige 

Frauen. Nimmt eine oder beide das Beratungsgespräch wahr können Sie als Dankeschön für 

Ihre Mithilfe an einem meiner Workshops (siehe nächste Seite) kostenfrei in 2011 teilnehmen.  

 

Sie steigern Ihren Umsatz mit Hilfe des Inputs aus dem Workshop und zwei Unternehmerinnen 

kümmern sich um ihre Altersvorsorge. Das nenne ich WIN-WIN! 

 

Mit unternehmerischen Grüßen 

Ihre 

Birgit Prange 

finanzfachwirtin (ihk) 
 

kleiner kuhberg 22-26 
24103 kiel 

 
tel. 0431/7297459 

prange@incito-consult.de 
www.incito-consult.de 

 
bankverbindung: 

sparkasse kiel 
blz 210 501 70 
kto. 920 272 42 



Finanzcoaching EasyFin  
Antwortfax an 0431- oder prange@incito-consult.de 

Unser Dankeschön an Sie. Wählen Sie aus den folgenden Workshops Ihren Wunschworkshop aus 

 

□ Basisworkshop zur Umsatzsteigerung 2,0 Stunden 

 In diesem Workshop legen wird den Grundstock für eine Umsatzsteigerung. Wir arbei-

ten Ihre unverwechselbaren Stärken heraus und finden das passende Geschäftsfeld für 

Ihre Stärken. Wenn Sie schon selbstständig sind erarbeiten Sie eine Spezialisierung um 

sich deutlich von den Mitbewerbern abzugrenzen. Die Definition der Zielgruppe und de-

ren Probleme runden den Grundstock ab. Mit diesen Schritten können Sie Ihren Umsatz 

bereits um 10 – 15 Prozent steigern.  

 

Aufbauworkshops zur Umsatzsteigerung 

□ Umsatz steigern durch präzise Zielgruppenansprache, 2,0 Stunden  

In diesem Workshop schauen wir besonders auf Ihre Zielgruppe, wer ist Ihre Zielgrup-

pe, wie sind deren Bedürfnisse und wie Sie Ihre Zielgruppe erreichen.  

□ Umsatz steigern durch Erhöhung des Bekanntheitsgrades, 2,0 Stunden 

In diesem Workshop erarbeiten wir Konzepte die Ihre Zielgruppe anspricht und Sie ins 

Gespräch bei Ihrer Zielgruppe bringt.  

□ Umsatz steigern durch Innovationen, 2 x 1,5 Stunden 

Innovationen beziehen sich auf Ihr jetziges Angebot. Wir entwickeln Ihr Angebot weiter 

unter Berücksichtigung des dringendsten Zielgruppenbedürfnisses.  

□ Umsatz steigern durch eine fokussierte Unternehmensstrategie, 3 x 1,5 Stunden 

Dieser Workshop ist für alle Interessant, die Ihr Angebot grundsätzlich überarbeiten 

oder sich mehr Spezialisieren wollen.  

 

Wir arbeiten in den Workshops in Kleingruppen von maximal 4 Unternehmerinnen. Die Termine 

werden mit den Teilnehmerinnen abgesprochen.  

Name:  

Kontaktmöglichkeit:  

□ Ich möchte im ersten Halbjahr 2011 den Workshop besuchen 

□ Ich möchte im zweiten Halbjahr 2011 den Workshop besuchen 

□ Ich möchte keinen Workshop besuchen und übertrage meinen Gutschein auf _____________________ 
 
 
 
 



 
 
 
 

Gutschein für ein Beratungsgespräch 

Im Rahmen der Altersvorsorge-Offensive für Unternehmerinnen der incito consult Birgit 

Prange verschenke ich  

 

Name: __________________________________________________________ 

 

den Gutschein an  

 

Name: __________________________________________________________ 

 

Der Gutschein beinhaltet eine Altersvorsorgeberatung über 1,5 Stunden. Für die Beratung ent-

fällt das übliche Honorar von 120,- EUR inkl. MwSt.  

In der Altersvorsorgeberatung erhält die beschenkte Unternehmerin einen Überblick, wo sie 

heute mit ihrer Altersvorsorge steht. Es wird ein Konzept erstellt mit konkreten Vorschlägen, wie 

sie ihre Altersvorsorgeziele erreichen kann. Bereits vorhandene Geldanlagen und Versicherun-

gen, sowie das individuelle Sicherheitsbedürfnis werden berücksichtigt und in das Konzept inte-

griert. 

 

Die Beratung findet im Büro der incito consult nach persönlicher Terminvereinbarung statt.  

Sie wird beraten von Birgit Prange.  

 

Die Beschenkte meldet sich bitte bei 

 

incito consult 

Birgit Prange 

Kleiner Kuhberg 22-26 

24103 Kiel 

Tel. 0431-7297459 

prange@incito-consult.de 

www.incito-consult.de 
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